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Projektbeispiel
Markteintrittsstudie Italien
Erschliefung eines neuen Absatzmarktes

Auftraggeber: Hersteller von Photovoltaikmodulen
Ausgangsbasis

Die ErschlieSung neuer Absatzmarkte bedarf einer griindlichen

Vorbereitung. Im konkreten Fall wollte der Auftraggeber in der
Entscheidungsphase nicht namentlich in Erscheinung treten.
Als Kenner des italienischen Energiemarktes tibernimmt Energy

Brainpool stellvertretend samtliche Recherchen.

Projektumfang

Erstellung einer detaillierten Markteintrittsstudie

Lieferung von Eckdaten fiir den Business-Plan

Vorgehensweise

1.

Erkundung der Marktrahmenbedingungen und der Forde-
rungsmdoglichkeiten fiir Investitionen in den Zielmarkt

2. Analyse des Marktpotentials
3. Wettbewerbsanalyse
4. Abschidtzung der Marktinteraktionen
5. Bewertung des Entwicklungspotentials
a. Erstellung unterschiedlicher Szenarien
b. Risiken- und Chancenanalyse
6. Untersuchung der rechtlichen Rahmenbedingungen und
weiterer Voraussetzungen fiir den Markteintritt
7. Abschlussbericht und Préasentation der Ergebnisse
8. Vermittlung erster Kontakte im Zielland
Ansprechpartner:

Tobias Federico, Geschiftsfiithrer
Tel.: +49 30 767 654-10
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